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Iniciatyvus, motyvuotas profesionalas,
turintis daugiau nei 15 mety patirtj
vadovaujant jmonéms, optimizuojant
procesus, maksimaliai didinant veiklos
efektyvuma, jdarbinant talentingus ir
motyvuotus darbuotojus. Turintis vizija,
prisitaikantis prie poky¢iy, drasus
priimant sprendimus, kurybingas bei
kartu turintis kritinj mastyma. Mane
jkvepia naujy sprendimy paiegka kuriant
pelninga versla bei isskirtinius
sprendimus klientams.

M +37067 653 853
8 p.jonavicius@gmail.com
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ISSILAVINIMAS

Ekonomikos ir Rinkodaros
Magistras

Kauno Technologijos Universitetas
2002 - 2004

Gamybos InZinerijos Bakalauras
Kauno Technologijos Universitetas
1998 - 2002

ICIUS

DARBO PATIRTIS

IKUREJAS | DIRKETORIUS (sezoninis verslas)

MB Moku plaukti — mokymo plaukti uzsiémimai ir dienos vasaros
stovyklos, Vilnius

https://www.mokuplaukti.lt/

2018 — Dabar

e Verslo veiklos strategijos kurimas ir jgyvendinimas.

e Tiesioginis vadovavimas 4-iems darbuotojams: rinkodaros
specialistas, projekty vadovas ir du plaukimo treneriai. Projekto

e Organizacinés veiklos, vizijos, krypties, trumpalaikés ir ilgalaikés
strategijy kdrimas ir jgyvendinimas.

e Bendradarbiaujant su specialistais, efektyvios internetinés
svetainés kurimas, CRM ir apskaitos sistemy diegimas, idant
buty paprasta valdyti duomenis bei rodiklius.

e Efektyviy rinkodaros ir pardavimo strategijy suklrimas ir
igyvendinimas.

e Dienos plaukimo stovykly planavimas ir organizavimas.

e Darbuotojy saugos ir sveikatos procesy kontrolé ir uztikrinimas.

Pasiekimas:

e SukUriau tvaria ir sékminga verslo veiklos strategija, kuri
efektyviai veikia be kasdienio mano jsitraukimo.

DIREKTORIUS

UAB Sporto infrastruktira - 8095 kv.m. Girstuio sporto
kompleksas, Kaunas

2015 -2020

e Vadovavimas iki 53-iy aukS$ta verte kuriandiy darbuotojy:
idarbinimas, pareigybiy formavimas, ugdymas, uzduodiy
delegavimas, motyvacija, jgalinimas, vertinimas.

e Trumpalaikés ir ilgalaikés verslo strategijy kirimas ir
igyvendinimo uZztikrinimas.

e Efektyviy, pelningy ir vertingy rinkodaros ir pardavimo strategijy
kdrimas ir jgyvendinimas.

e Efektyvios verslo valdymo strukturos sukdrimas ir realizavimas:
procesy aprasymas, darbuotojy vertinimo sistema, kainodara.

Pasiekimai:

e Pradéjau jgyvendinti verslo strategija nuo nulio bei iSauginau
komanda nuo vieno darbuotojo iki 53.

e ]diegéme moderniausia, tuo momentu, praéjimo j centra sistema.
Duomenys i$ skaitmeniniy klienty rakty buvo sinchronizuoti su
apskaitos sistema bei pradéti stebéti pardavimai.

e Jdiegéme modernia ir skaitmenine apskaitos sistema, tai padéjo
sumazinti potencialiy klaidy skai¢iy bei padidinti darbo
efektyvuma.

e Bendradarbiaudami su technikais ir inzinieriais, jdiegéme
inovatyvius inzinerinius sprendimus, skirtus stebéti ir priziGreéti
sveikatingumo centro jranga, taip pat jrengéme baseino valymo
robotus, kurie pakeité Zzmogiskuosius isteklius. Sprendimai
padéjo sumazinti iSlaidas bei valdyti jranga per atstuma.

e Atnaujinau svetaine ir elektronine parduotuve sinchronizavome
su apskaitos programa, idant rinkti ir analizuoti didelius kiekius
informacijos. Jvertinus klienty duomenis, inicijavau projektus
naujy klienty pritraukimui ir esamy islaikymui.

e Jdarbinau 800 kv.m. nepanaudotos erdvés. Tai padidino
pardavimus ir erdviy panaudojimo efektyvuma.
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. VIESBUCIO HERMIS IR SVEIKATINGUMO CENTRO PADALINIO

Jonavicius [ vaovss

UAB Dileksima, Kaunas | 2005 - 2015

PARDAVIMY JGYVENDINIMAS. Atsakomybés:
KOMANDOS UGDYMAS. e Pardavimy strategijy kirimas, vedimas ir vykdymas.
LYDERYSTE. e Vadovavimas 24-iems auksta verte kuriantiems darbuotojams:
jidarbinimas, ugdymas, uzduodiy delegavimas, motyvacija,
[ igalinimas, vertinimas.

e Trumpalaikés ir ilgalaikés rinkodaros strategijy kurimas ir
igyvendinimas kartu su vidinés ir iSorinés komunikacijos

planais.
e +370 67 653 853 e Bendravimas ir bendradarbiavimas su verslo bei VIP klientais
siekiant sukurti bei suteikti iSskirtines paslaugas, palaikyti rysius
@ p.jonavicius@gmail.com bei nustatyti jy poreikius.

e ViesSbudio ir sveikatingumo centro veiklos planavimas,
organizavimas ir valdymas.

e KPI rodikliy analizé ir vertinimas. Galimybiy verslo plétrai
paieska ir pritaikymas.

e Auksciausios paslaugy kokybés uztikrinimas.

e Biudzeto ir finansy valdymas remiantis veiklos strategija.

0 Kaunas, Lietuva

KOMPETENCIJOS Pasiekimai:

IR jG U D2|A| e |diegiau modernig apskaitos sistema. Tai sumazino daromy
klaidy skaidiy, padidino darbo efektyvuma bei duomeny
tiksluma.

e Verslo strategijy kurimas ir e Atnaujinau jmonés svetaine, skirta padidinti klienty srauta,

igyvendinimas. prekés zenklo zinomuma ir pardavimus.

o Efektyviy pardavimo ir rinkodaros e Kritiskai jvertinau esamos komandos darbo efektyvuma bei

strategijy kdrimas ir jgyvendinimas. subduriau naujg, motyvuotg bei ambicinga komanda, kuri inicijavo

pokycius bei dirbo entuziastingai ir rezultatyviai.
e Prisitaikéme prie 2008 mety krizés padariniy, sukuréme bei

e Jdarbinimas, ugdymas, apmokymas, igyvendinome naujas strategijas, todél 2009 metais pradéjome
motyvacija, veiklos vertinimas, uzduodiy vél augti.

delegavimas ir jgalinimas komandos.

e Vadovavimas komandai.

e Naujoviy diegimas.

« Lyderyste. PROFESINIS TOBULEJIMAS

e Verslo procesy organizavimas.
e Strateginis vadovavimas ir jmonés valdymas.
2020 03 | Trukmeé: 16 val. | Organizatorius: Grand Partners
Lektorius: Robertas Mincevicius.

e Biudzeto ir finansy valdymas.

e Bendradarbiavimas su verslo
partneriais, klientais, darbuotojais bei

valstybinémis institucijomis. e Emocinis intelektas

e I8laidy maZinimas. 2019 01 | Trukmé: 16 val. | Organizatoreé ir lektoré: Nomeda
e Rinkos analizé. Maraziene.
e Efektyvumo didinimas.
e Sékmingas vadovavimas.

Kaip pasiekti geriausiy rezultaty vadovaujant kompanijai.
* Sprendimy priemimas. 2016 10 | Trukmé: 16 val. | Organizatorius: TMD Partners.
e Stipri darbo etika.

e Kompleksiniy problemy sprendimas.

e Bendravimas su Ziniasklaida. Interviu subtilybés.
2018 06 | Trukmé: 16 val. | Organizatorius: Integrity.

e Deryby vedimas.

e Darbas Nsoft, UCS Baltic ir Power Bl

programomis. e Pardavimy mokymai: pardavimo procesas, saves ir produkto

e Darbas MS Office paketu (Word, Excel, pristatymas, derybos ir technikos.
Powerpoint, Planer, Onenote, Teams, 2017 05 | Trukmé: 8 val. | Organizatorius: Testiniy mokymy
Outlook). centras.




